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ReCoRe
TURISME EMPREN CV

REdefinicion de estrategias, REvalidacion para la viabilidad, Consolidacion e impulso de
empresas jovenes y proyectos empresariales turisticos

MODULO ESPECIALIZACION TEMATICA

1 INNOVACION PARA LA EMPRESA TURISTICA JOVEN:
¢COMO REDEFINIR LAS ESTRATEGIAS PARA SOBREVIVIR INNOVACION
A LA CRISIS TURISTICA? REDEFINICION
2 REVALIDACION DE LA VIABILIDAD CON METODOLOGIAS REVALIDACION
AGILES PARA LA RECUPERACION DE LA CRISIS COVID-19 PARA LA
VIABILIDAD POST
CRISIS COVID19
3 PROFUNDIZAR EN LAS TECNICAS DE GROWTH HACKING E MARKETING
INBOUD MARKETING PARA OBTENER NUEVOS DE REFLOTE
RESULTADOS PARA REFLOTAR EL NEGOCIO TURISTICO DEL NEGOCIO
4 NUEVOS METODOS DE VENTA: BLOCKCHAIN IN-VENTA
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ReCoRe
TURISME EMPREN CV

REdefinicion de estrategias, REvalidacion para la viabilidad, Consolidacion e impulso de
empresas jovenes y proyectos empresariales turisticos

Modulo 1 Modulo 2

INNOVACION para REDEFINIR estrategias REVALIDACION del modelo en CRISIS COVID-19
para empresas jovenes

REVALIDAR la viabilidad de las empresas con

éComo utilizar la creatividad y la innovacion _
metodologias agiles.

empresarial en mi empresa turistica?

Tipos de innovacion para el sector turistico en AGIL PREDICTIVO Prioridad del negocio Valor.

servicios, producto y gestion. - o
P Ye Estabilidad de los requisitos Inestables.

Business Canvas: REANALIZAR y REDEFINIR SCRUM/ KANBAN puesta en marcha tras validaciéon

ESTRATEGIAS para mapear UNA NUEVA del MVP mediante un plan de release o mejoras

oropuesta de valor incrementales hasta construir solucion POST-

CPOVID19.
Accetur/"‘



) ReCoRe
TURISME EMPREN CV

REdefinicion de estrategias, REvalidacion para la viabilidad, Consolidacion e impulso de
empresas jovenes y proyectos empresariales turisticos

Mddulo 3 Modulo 4

Vender, vender y vender

Growth hacking & Inbound marketing

Objetivos, KPLS y growth funnel. Blockchain

Moviendo a los usuarios de nivel. .
Elaborar un plan de venta 6ptimo.

Tipo de campanas. La importancia del mensaje: el

copy. Testear y medir.

Accetu r/\‘
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